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به امید دیدارتان هستیم

چالش ورودی بوت کمپ دیجیتال مارکتینگ
از اینکـــه علاقه منـــد بـه شـرکت در بوت کمـپ دیجیتال مارکتینگ رهنماکالـج هسـتید، خوشـحالیم. در فرآیند 

ثبت نــــام علاوه بــــر ســوالاتی کــــه درمــورد رزومــه و انگیــزه شــما پرســیده شــده، لازم اســت بــه سوالات زیر 

پاســخ دهیـد و جـواب آن را در فـرم ثبت نـام بـرای مـا بارگـذاری کنیـد.

* سوال های 1، 2، 3 اجباری و سوال 4 اختیاری و دارای امتیاز است .

سوال اول:

ابزارها و پلتفرم های دیجیتال مارکتینگ را در سه ستون دسته بندی کنید:

الف: فقط اسمش را شنیده اید.

ب: کمی کار کرده اید.

ج: به طور جدی و مداوم کار کرده اید.

سوال دوم:

در یــک مــاه اخیــر از تبلیغاتــی کــه )در صفحــه اینســتاگرام، وب ســایت یــا پیامــک تبلیغاتــی و ...( دیده ایــد 

کــه توجــه شــما را جلــب کــرده اســت. بــرای یــک مــورد از آن هــا پاســخ دهید:

الف: چه چیزی توجه شما را جلب کرد؟

ب: فکر می کنید هدف کسب وکار از این تبلیغ یا محتوا چه بوده است؟

ج: مخاطب احتمالی آن چه کسی بوده؟

د: اگر قرار بود آن را بهتر کنید، فقط یک تغییر چه بود و چرا؟

 بنویسید؛ اما پاسخ شما باید به یک نمونه واقعی اشاره داشته باشد.
ً
    لازم نیست نام برند را حتماً

سوال سوم:

شــما مســئول دیجیتــال مارکتینــگ یــک فروشــگاه آنلاین ادویــه و محصــولات گیاهی هســتید. فروش 

ماهانــه حــدود ۸۰ میلیــون تومــان اســت و هــدف، رســیدن بــه ۱۵۰ میلیــون تومــان طــی ۶ ماه اســت.

    فقط یکی از سه گزینه زیر را پاسخ دهید:

الــف: کــدام کانــال را بــرای تبلیغــات )ادنتــورک هــا، گــوگل ادز  و یــا شــبکه های اجتماعــی و ... ( انتخــاب 

میکنیــد و چرا ؟

ب: اولین اقدام شما برای بهبود سئو سایت چیست؟

ج: اولین اقدام شما برای برنامه محتوایی چیست و چه نوع محتوایی تولید خواهید کرد؟

سوال چهارم: )اختیاری، دارای امتیاز(

یک صفحه فروش در یک ماه گذشته این داده ها را داشته است:

بازدید صفحه فروش  ۱۲,۰۰۰

کلیک روی دکمه خرید	۶۰۰

نرخ تبدیل از بازدید صفحه به خرید نهایی   %2

میانگین مبلغ هر خرید   ۷۵۰,۰۰۰ تومان

هزینه تبلیغات  ۱۸,۰۰۰,۰۰۰ تومان

پاسخ دهید:

الف: نرخ کلیک روی دکمه خرید چقدر است؟

ب: تعداد خرید نهایی چقدر بوده است؟

ج: فروش کل حاصل از این صفحه چقدر بوده است؟

د: هزینه جذب هر مشتری چقدر است؟

دقت کنید!

PDF ارســــال کنیــــد کــه نـــام آن ترکیبــی از       پاســــخ‌های خــــود را بـایــــد در قـالــــب یــــک فـایــــل 

نــــام و نام خانوادگـــی شــما بـه طــور مثـال، Ali.Akbari باشد.

      هرچنـــد جســــت وجوی فـــردی بخشــــی از مراحـــل حـــل مســــئله اســــت بـــا ایـــن وجــود نهایتـــا مــا در 

ارزیابی هــا و بررســی پاســخ ها مبنــا را بـــر صداقـــت شـــما می گذاریــم و فــرض می کنیــم بــه ایــن موضــوع 

واقف هســــتید که پاســــخ غیرصادقانـــه شـما، مــــا را در ارزیابی صحیـح دچـار گمراهی می کنـد و ممکن 

اســت وارد دوره ای شــوید کــه متناســب بــا نیازتــان نیســت.

       بــــا توجـــه بــــه محدود بودن ظرفیت دوره، چالش‌هــــا به ترتیب ارســــال، بررسی و ارزیابی می شوند 

و بــا پــر شــدن ظرفیت، مهلــت ارســال چالــش بــه اتمــام می رســد.


