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چالش ورودی بوت کمپ رشد کسب وکار
از اینکــه علاقمنــد بــه شــرکت در بوت کمــپ »رشــد کســب‌وکار« رهنماکالــج هســتید، خوشــحالیم. در 
ــت  ــده، لازم اس ــیده ش ــما پرس ــزه‌ی ش ــه و انگی ــورد رزوم ــه در م ــوالاتی ک ــر س ــام علاوه ب ــد ثبت ن فرآین
بــه ســوالات زیــر نــیز پاســخ دهیــد و پاســخ تان را در فــرم ثبت نــام بــرای مــا بارگــذاری و ارســال کنیــد.

سوال یک:

چــه شــکاف مهارتــی در حــوزه ی رشــد کســب وکار در خودتــان می بینیــد، و می خواهیــد آموخته هــای 

ایــن بوت کمــپ را روی چــه مســئله ی مشــخصی بــه کار ببریــد؟

پاسخ این سوال را حداکثر در ۲۰۰ کلمه بنویسید.

از میــان ســوال دو و ســوال ســه، تنهــا بــه یکــی از آن هــا پاســخ دهیــد. هــر کــدام را کــه فکــر می کنیــد 

بهتــر می توانیــد نــگاه و توانایــی خــود را در آن نشــان دهیــد.

سوال دوم: )به انتخاب شما(

در تجربه هــای اخیــر خــود، بــه یــک مثــال از دســتاوردهایی کــه باعــث رشــد و بهبــود شــاخص های یــک 

کســب وکار شــده اســت اشــاره کنیــد و بــه طــور خلاصــه، رویکــرد حــل مســئله و فرآینــد تصمیم گــیری 

خــود را در ایــن مــوارد توضیــح دهیــد.

پاسخ این سوال را حداکثر در ۶۰۰ کلمه بنویسید.

سوال سوم:

موقعیــت زیر یــک نمونــه از جنــس تصمیم گــیری اســت. آن را بخوانیــد و پاســخ خــود را بنویســید. هدف 

ــوه ی  ــکری، نح ــد ف ــت دارد، فرآین ــا اهمی ــرای م ــه ب ــت؛ آنچ ــت« نیس ــواب درس ــک »ج ــه ی ــیدن ب ــا رس م

ــت. ــتدلال شماس ــدی و اس اولویت بن

صورت مسئله

 Gapgpt شــما مــدیر رشــد یــک کســب وکار دسترســی اشــتراکی بــه هــوش مصنوعــی هســتید )مشــابه

ــران  ــار کارب ــی را در اختی ــوش مصنوع ــای ه ــه مدل ه ــی ب ــه، دسترس ــتراک ماهان ــا اش ــه ب و Avalai( ک

ایرانــی قــرار می دهــد. وضعیــت فعلــی کســب وکار بــه شرح زیــر اســت:

پلن های اشتراک ماهانه

وضعیت کسب وکار

• تعداد کاربران فعال: ۲۰۰٬۰۰۰ نفر

• درآمد ماهانه: ۵ میلیارد تومان

• بودجه ی ماهانه ی تبلیغات: ۴۰۰ میلیون تومان

• هزینه ی جذب هر کاربر از کانال های پولی : ۲۰ هزار تومان

• ترافیک ماهانه ی صفحات فرود از کانال های پولی: ۵۰۰ هزار بازدید

• نرخ تبدیل صفحه ی فرود به ثبت نام: ۴ درصد 

• ترافیک ارگانیک و شبکه های اجتماعی: ۱۸۰ هزار بازدید در ماه، خارج از بودجه ی تبلیغات

• عملکــرد کانال هــای پولــی بــر اســاس هزینــه ی جــذب: گــوگل ادز ۱۷ هــزار تومــان، اینســتاگرام ۲۲ 

هــزار تومــان، اینفلوئنســرها ۲۷ هــزار تومــان

جلسه ی هفتگی

مدیرعامل در جلسه ی هفتگی می گوید:

»می خوایم تا ماه ششم، درآمد ماهانه مون دو برابر بشه؛ یعنی ۱۰ میلیارد تومان در ماه.«

تیم مارکتینگ در پاسخ، این پیشنهاد را ارائه داده است:

ــدن  ــر ش ــرای دو براب ــس ب ــم. پ ــه داری ــد ماهان ــان درآم ــارد توم ــال، ۵ میلی ــر فع ــزار کارب ــا ۲۰۰ ه »الان ب

درآمــد بایــد پایــگاه کاربری را دو برابــر کنیــم. بــا بودجــه‌ی فعلــی ماهانــه ۲۰ هــزار کاربــر جدیــد جــذب 

می کنیــم؛ اگر بودجــه را دو برابــر کنیــم )۸۰۰ میلیــون تومــان در مــاه( و ســهم بیشــتری بــه گــوگل ادز 

کــه کمتریــن هزینــه ی جــذب را دارد بدهیــم، ماهانــه حــدود ۴۰ هــزار کاربــر جــذب می شــود — یعنــی 

۲۴۰ هــزار کاربــر جدیــد در ۶ مــاه و رســیدن بــه ۴۴۰ هــزار کاربــر، بیشــتر از دو بــرابر پایــگاه فعلــی.«

پرسش های این بخش

• نظر شما درباره ی پیشنهاد تیم مارکتینگ چیست؟

• برنامه ی پیشنهادی خودتان برای رسیدن به این هدف در ۶ ماه چیست؟

• اولویت های اصلی تان را با استدلال بنویسید و حداقل یک محاسبه ی مشخص بیاورید.

پاسخ این سوال را حداکثر در ۶۰۰ کلمه بنویسید.

دقت کنید!

     پــاســخ هـــای خــــود را بـایـــد در قـالــــب یــــک فـایـــل PDF ارســــال کـنـیــــد که نام آن ترکیبی از 

نــام و نام خانوادگــی شـــما بــه طــور مثــال، Ali.Akbari باشــد. 

      هرچنـد جســت وجوی فـردی بخشــی از مراحـل حـل مســئله اســت بـا ایـن وجود نهایتـا ما در 

ارزیابی هــا و بررســی پاســخ ها مبنــا را بـــر صداقـــت شـــما می‌گذاریــم و فــرض می کنیــم بــه ایــن 

موضوع واقف هســــتید که پاســــخ غیرصادقانـــه شـــما، مــــا را در ارزیابی صحیـــح دچـــار گمراهی 

می کنـــد و ممکــن اســت وارد دوره ای شــوید کــه متناســب بــا نیازتــان نیســت.

ــی  ــی و ارزیاب ــال، بررس ــب ارس ــه ترتی ــا ب ــت دوره، چالش‌ه ــودن ظرفی ــدود ب ــه مح ــه ب ــا توج      ب

ــد. ــام می رس ــه اتم ــش ب ــال چال ــت ارس ــت، مهل ــدن ظرفی ــر ش ــا پ ــوند و ب می ش

به امید دیدارتان هستیم

پلن اشتراک

اکو

پلاس )پرطرفدارترین پلن در صفحه ی قیمت گذاری(

پرو

۱۹۹ هزار تومان

۴۹۹ هزار تومان

۱٬۴۹۹ هزار تومان

قیمت ماهانه


